空调类产品销售合同
合同编号：_________
　　
　　
　　
　　甲方：
　　
　　乙方：　　
　　
　　甲方拥有自主知识产权的专利产品___________空调外机养护罩、内机养护罩，现乙方愿以自身优势帮助甲方开展该产品的销售。经甲乙双方友好协商，本着平等互利的原则，达成如下协议：
　　
　　一、合作方式
　　
　　1、经销商
　　
　　要求：管理规范有一定规模的空调销售、服务网点，首批进货________套以上，其中外机________套，内机________套。
　　
　　享受政策：由总代理直接供货，享受相关优惠政策和奖励　　2、代销商
　　
　　由甲方提供各种型号产品共计________个的首批铺货，该批产品乙方无需立即付款，但是该批货物如出现损坏或丢失，乙方必须承担相应的赔偿责任。
　　
　　二、产品价格　　全国统一零售价：____元/套（外机双风机和内机的柜机均按二个计算）
　　
　　乙方提货价：_____元/套
　　
　　三、订货及结算方式　　乙方根据需要由专人向甲方提出订购要求：包括具体型号及数量等。提货时付清货款。
　　
　　四、双方权利与义务　　乙方随时了解产品库存，做到及时发现所缺型号，起码提早一天向甲方订货。不得向其它有总代理的区域进行销售，违者将取消经销的资格。
　　
　　甲方应积极配合乙方的销售工作，并保证好产品的质量。
　　
　　五、其它　　为了充分体现平等互利，实现合作双赢，甲方提供以下优惠政策，支持乙方的工作。
　　
　　1、甲方把乙方每月总销售量的_______%作为推广费返还给乙方
　　
　　2、乙方的月销售量达到______个以上，甲方按当月乙方销售额的________%进行返利。
　　
　　3、乙方可介绍和发展下级经销、代销商。乙方发展的下级经销、代销商直接由乙方供货，如要求甲方供货的，甲方按其当月总销售量的_______%奖励给乙方。
　　
　　4、乙方一次性提货________套以上甲方可免费提供广告位。
　　
　　注：以上销售量均以当月提货量为准，返利形式一般是产品。代销商不享受以上返利政策。　　
　　
　　本合同一式两份，双方各执一份。　　
　　
　　合同有效期　　　 年　　月　　日至　　　　年　　月　　日　　
　　
　　甲方：（盖章）　　　　　　　　 乙方：（盖章）
　　
　　代表签字：　　　　　　　　　　 代表签字：

